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PROGRAM SZKOLENIA:
»Szkolenie z zakresu zasad i technik skutecznych negocjacji..”

Szkolenie: online
Szkolenie dwudniowe
W godzinach 9:00 — 15:00 z przerwami

Celem zaje¢ jest zapoznania studentdw ze specyfika pracy analityka, konsultanta czy project managera.

Rozwdj umiejetnosci budowania satysfakcjonujgcych relacji miedzyludzkich.

Zasady efektywnie przygotowywanych i planowanych negocjacji.

Poznanie strategii i technik negocjacji.

Poznanie ram negocjacji win-win.

Poznanie ,bleféw” i technik manipulacji, ktére wcigz sg stosowana w niektérych obszarach negocjacji.
Zrozumienie zatozen i metod tworzenia BATNY.

Zrozumienie genezy i sposobOw radzenia sobie z konfliktami interpersonalnymi.

NoubwnNnpeE

MODUL ,,Podsumowujacy”

1. Runda koncowa — pytania, refleksje.

Metody pracy:
1. Wyktad wprowadzajgcy

2. Warsztaty i ¢wiczenia
Kazdy z uczestnikdw w ramach szkolenia otrzymuje:
1. Materiaty szkoleniowe w wersji elektronicznej

2. Certyfikat.
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